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señor Lewis dice que ³OD�PDyoría de los análisis económicos terminan atribuyendo las mayores 

diferencias en el rendimiento económico a las diferencias en los mercados de trabajo y de 

capitales. Esta conclusión es incorrecta. Las diferencias en la competencia en los mercados de 

SURGXFWRV�VRQ�PXFKR�PiV�LPSRUWDQWHV´�� 

Cuando la competencia es distorsionada, las compañías que no cumplen con las demandas del 

mercado para producir lo que los consumidores quieren a precios competitivos, no sienten 

presión para mejorar sus productos o salir del mercado. Como resultado, la economía entera se 

vuelve menos competitiva. La inversión se estanca, los trabajos se vuelven más escasos, los 

bienes y servicios más caros, y la mayoría de los gastos de los consumidores termina en los 

bolsillos de los monopolistas en vez de ser para el beneficio de sus propias vidas. Ustedes han 

visto varios ejemplos excelentes de esto, gracias al reciente enfrentamiento del INDECOPI 

contra aquellos que quisieron cartelizar el mercado del oxígeno medicinal, incrementando los 

precios para los más enfermos. Esta es la razón por la cual trabajan los guardianes del sistema 

competitivo, en Indecopi, en la Comisión Federal de Comercio (FTC), y en más de cien agencias 

de competencia a través del mundo. Nuestro objetivo final es mejorar las vidas de nuestros 

ciudadanos y reducir la miseria en nuestros países. 

II. El Reto de la Actividad Anticompetitiva Gubernamental 

Sin embargo, si nos enfocáramos únicamente en las conductas de las empresas privadas, 

solamente nos  ocuparíamos de parte del problema. Una forma fácil y efectiva que tienen las 

empresas de escapar a los rigores de la competencia consiste en persuadir a los gobiernos a que 

impongan regulaciones que causen exactamente los mismos efectos que ocasionarían los carteles 

o las estrategias de empresas dominantes para excluir a sus competidores. Las barreras a la 

competencia impuestas por el gobierno han demostrado ser mucho más durables y perjudiciales 

que las restricciones privadas. Estas pueden tener varias manifestaciones. Algunas exigen la 

revelación de información comercial sensible, lo cual  puede ayudar a que los rivales se coludan. 

Las regulaciones también pueden facilitar la exclusión a través de la creación de barreras de 

entrada que favorecen a productos o servicios incumbentes, o que apoyan un determinado 

modelo de negocio.
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riesgoso que coludir con un rival o tratar de impedir la competencia entre rivales: los costos son 

bajos, y el proceso generalmente está protegido por la ley; además, el gobierno mismo ejecuta la 

restricción anticompetitiva. Esto hace que los costos de conseguir e implementar este tipo de 

restricciones sean muy bajos, y limita la capacidad de intervención de las agencias de 

competencia. 

Ahora que entendemos el ³por qu
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tenía una ruta desde New York hasta Florida y otra desde Florida hasta Chicago, la única forma 

de transportar mercancías desde New York hasta 



5 
 

de los probables efectos de sus acciones sobre los c
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servicio, y rastrear su llegada en un m
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Nuestro récord ha sido largamente exitoso, pero no perfecto. En el caso del mercado de ataúdes 

de los monjes Benedictinos, 


